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КАК УЧАТ СЕЙЧАС  

И КАК БУДУТ УЧИТЬ  

В БУДУЩЕМ 



. 

 

Учат не тому 

Чему учат % времени % дохода 

Сбор документов  

+ совершение сделки  

+ проведение 

взаиморасчетов  

 

80 – 90 

 

10 – 20  

Поиск клиентов + 

переговоры 

+ договор  

10 – 20 80 – 90  
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Традиционные подходы 

Вид обучения Проблема 

 

ЛЕКЦИИ.  ТРЕНИНГИ 

 

ДОРОГО СТОЯТ 

 

ИНТЕРНЕТ.   ВИДЕО 

 

НЕТ ТРЕНИРОВКИ 

 

КНИГИ.   СТАТЬИ 

 

НЕ ОБСУЖДАЮТ 
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. 

 

Нет тренировки! 
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o ВРЕМЕННЫЙ ЭФФЕКТ 

o  СЛАБОСТЬ ОСВОЕННЫХ НАВЫКОВ 

o  СТАРЫЕ ПРИВЫЧКИ БЕРУТ СВОЁ 

o  СЛАБАЯ СИСТЕМНОСТЬ В НАВЫКАХ 

o  НЕТ ИНДИВИДУАЛЬНОГО ПОДХОДА 

Обычные результаты: 

6 



. 

 

Чему надо учиться: 
 НАВЫКАМ ВЕДЕНИЯ ПЕРЕГОВОРОВ 

 ТЕХНОЛОГИИ ПРЕЗЕНТАЦИЙ 

 НЛП 

 НЕТВОРКИНГУ 

 МЕДИАЦИИ 

 ТЕХНОЛОГИЯМ СЕРВИСА 

 ТАЙМ-МЕНЕДЖМЕНТУ  
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Наш партнер – «РАУНДИ» 

Переговорный тренажёр онлайн 

Курсы  

и  

спарринги 

Курсы  

и  

спарринги 

= Комплексное  

развитие сотрудников 

+ 

8 



. 

 

Как мы учимся сейчас? 

КУРС ДЛЯ РИЭЛТОРОВ «7 ШАГОВ К СДЕЛКЕ» 
 

• 7 КОРОТКИХ ЛЕКЦИЙ 

• УНИКАЛЬНАЯ СИСТЕМА РАБОТЫ «В ПОЛЕ» С 

РЕАЛЬНЫМИ КЛИЕНТАМИ 

• ВЕБИНАРЫ 

• УЧАСТИЕ В РАБОТЕ МАСТЕР-ГРУППЫ 

• ИНТЕНСИВНЫЙ ТРЕНИНГ ПО ПЕРЕГОВОРНЫМ 

СИТУАЦИЯМ 
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В рамках одного урока нужно: 
 • прослушать мини-лекцию на предложенную тему; 

• выполнить набор упражнений для закрепления полученных 

знаний; 

• провести спарринг с коллегами на переговорном тренажёре 

Раунди; 

• выполнить домашнее задание на неделю «в полях» при работе с 

реальными клиентами (на разных стадиях заключения сделки); 

• познакомиться с материалами уникального вебинара на тему 

урока; 

• освоить навыки личной эффективности в рамках специального 

раздела курса «Искусство отношений». 
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Преимущества: 

 В УДОБНОЕ ВРЕМЯ 
 

 НЕДОРОГО 
 

 НЕ ОТРЫВАЯСЬ ОТ РАБОЧЕГО ПРОЦЕССА 

 

ВСЕГО ЗА 2 НЕДЕЛИ! 

 

    ВКЛЮЧАЕТ В СЕБЯ РАБОТУ В МАСТЕР- ГРУППЕ, А 

ТАКЖЕ ЗАНЯТИЯ С ИНДИВИДУАЛЬНЫМ КОУЧЕМ!!! 
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Обучение  

он-лайн 

Будущее для риэлторских компаний:  
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АВЕНТИН и РАУНДИ приглашают на 
тренировку! 

В дни Конгресса – 
уникальные условия 
для участников ГЖФ 

 

Стенд В6! 
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Спасибо за внимание! 

Виноградов Валерий Николаевич 
Президент ГК «АВЕНТИН» 

Вице-президент РГР 

Тел: (812) 948-68-65 

vinogradov@aventin.ru 

www.aventin.ru 

СПб, Измайловский пр., д. 4, офис 501 


